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Wejscie na rosyjski

Wozy asenizacyjne z Chojny w Bednarach sprzedawano na pniu

iedzynarodowy cha-
rakter tegorocznej Wy-
stawy AGRO SHOW
w Bednarach byt bar-
dzo widoczny. Takze w stoisku
Przedsiebiorstwa Ustugowo-
Produkcyjnego POMOT Chojna,
najwiekszego producenta wozéw
asenizacyjnych, urzadzen komu-
nalnych i konteneréw. Stoisko tej
firmy odwiedzito sporo partne-
réow handlowych — starych oraz
nowych. My zastalismy tam gosci
z Rosji. Siergiej Korenko i Sier-
giej Wasilewicz, reprezentowa-
li Spotke ,,SIPMA RU” z miasta
Jarcewo potozonego na 338 km
szosy z Moskwy do Mifska.

Ale najpierw scenka zaobser-
wowana w trakcie drogi na sto-
isko POMOT-u. Na bytym lotni-
sku w Bednarach stoiska firm usta-
wione sg w kilku rzedach, wzdtuz
dtugiego pasa startowego, po kto-
rym w obie strony przemieszczaty
sie thumy zwiedzajacych. W jed-
nym miejscu ,przeszkoda” byty,
ustawione na pasie, dwa duze
i nowoczesne wozy asenizacyj-
ne z Chojny z tabliczka ,Sprze-
dane”. Jak nas poinformowano
nie byt to zaden chwyt reklamo-
wy, te wozy rzeczywiscie zosta-
ty sprzedane na pniu, ale nowy
wiasciciel uznat, ze zabierze je
dopiero po zakoriczeniu wysta-
wy. — A co by byto, zastanawia-
li sie stuchajacy tych wyjasnien,
gdyby na tym pasie musiaf nagle
wyladowa¢ samolot. Poleciatby
na inne, awaryjne lotnisko, bo
nie ma takiej sity, ktéra mogfaby
ruszy¢ z pasa wyroby z logo PO-
MOT - tak odpowiedziano nam
na stoisku firmy. Bo ma taka po-
zycje i range na rynku.

Oczywiscie to byt zart, ale juz
na powaznie nalezy powiedzie¢,
ze POMOQOT Chojna na rynku wo-
z6w asenizacyjnych ma w kraju
czotowq pozycje i coraz wiecej
wozoéw eksportuje. | ten wiasnie
asortyment szczeg6lnie zainte-
resowal przedstawicieli Spofki

,SIPMA RU”, ktéra na bardzo
duzym rynku rosyjskim handlu-
je réznymi maszynami rolniczy-
mi. Istotne jest, ze w swojej ofer-
cie ma coraz wiecej maszyn pol-
skich producentéw. WymieAmy
takie firmy jak: KRUKOWIAK
Brzes¢ Kujawski, EXPOM Krosnie-
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Juz wiecej niz partnerzy handlowi. 0d lewej: Siergiej Wasilewicz, Leszek Siatka i Siergiej Korenko

wice, SAMASZ Biatystok, UNIA
Grudziadz, a do grona tych firm
przed rokiem dotaczyt POMOT
Chojna.

Stowo SIPMA w nazwie tej
firmy nie znalazto sie przypad-
kiem. Z lubelskim producen-
tem maszyn rolniczych, gtéwnie
do zbioru traw i zielonek, obaj
panowie wspdtpracuja od wielu
lat, a od trzech lat sa przedsta-
wicielami handlowymi lubelskiej
fabryki na rynek rosyjski. Sprze-
daja, jak juz powiedziano wy-

rynek

Po wreczeniu szabli — od prawej: Henryk Kraszewski, Leszek Siatka, Marcin
Gorski i Radostaw teczycki

zej, takze maszyny wielu innych
firm, do ktérych dotaczyt POMOT
Chojna. Wozy asenizacyjne z tej
firmy komplementuja krétko —
Balszoje kaczestwo, czyli po na-
szemu — wysoka jakosc¢.

— Gdyby jeszcze byty one tro-
che tansze — méwi dyrektor ge-

rozmawialismy o wielu sprawach
dotyczacych wspétpracy. Bardzo
ujeta mnie ich prawdoméwnos¢,
szczero$¢ i powazne podejscie
do tematu. To jest taki biznes, jaki
POMOT lubi prowadzi¢.
Przedtem ta rosyjska firma
handlowata wozami asenizacyjny-
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neralny Siergiej Korerko, ale za-
raz sam przyznaje, ze jakos¢ nie-
stety musi kosztowac.

Jak te wspétprace widzi dru-
ga strona? Méwi Leszek Siatka,
prezes Spotki POMOT:

— Na terenie Europy Wschod-
niej mamy juz sporo partneréw
handlowych i klientow. Wsréd
nich w aspekcie przyszfoscio-
wym duze znaczenia ma dla nas
wspotpraca z firmag SIPMA RU. To
nie tylko nasi partnerzy, ale tak-
Ze przyjaciele. Jak sie spotkalismy,

mi innego producenta, ktéry nie
zawsze wywiazywat sie ze swo-
ich zobowiazah wobec partnera
rosyjskiego. Teraz jest zupetnie
inaczej — moéwig Rosjanie.

Trzeba mie¢ na uwadze, ze ry-
nek rosyjski dla tego asortymentu
maszyn to wyjatkowo ciezki ry-
nek. Wymaga maszyn o duzych
pojemnosciach, bardzo solidnie
wykonanych. Ale Spétka POMOT
byta przygotowana i na takie wy-
zwanie. Mowi o tym prezes Le-
szek Siatka:

— Oferujemy wozy duze, czy-
li o pojemnoéc¢ od 10 do 25 tys.
litrw na potrzeby rosyjskiego
rolnictwa. Ale tez sa one specjal-
nie wykonane, by byly odporne
na najtrudniejsze warunki, w ja-
kich przyjdzie im pracowac. Pa-
trzac na zmiany od strony kon-
strukcji — rama ze zbiornikiem
stanowi jedng catos¢, kompre-
sor zostat umieszczony na becz-
ce, co eliminuje drgania, dyszel
jest resorowany podtuznie. Na-
sze pomysty w konstruowaniu
wyroboéw poszty daleko, stucha-
my klientéw, nie boimy sie kry-
tycznych uwag, nie obrazamy sie,
ale wszystkie cenne propozycje
szybko wykorzystujemy.

Nowy partner POMOT-u Choj-
na ma na rynku rosyjskim zna-
czaca pozycje. Wedtug ich in-
formacji dysponuje 60 punkta-
mi sprzedazy, ktére odwiedza
tysigce klientow. | w te struktu-
ry wchodzi POMOT Chojna. Zy-
czymy zeby byto to ,wejicie sta-
lowego smoka”.

W tym czasie stoisko firmy
z Chojny odwiedzit takze Hen-
ryk Kraszewski wiasciciel Przed-
siebiorstwa PRIMATOR z Czy-
Zewa, zajmujacego sie handlem
ciagnikami, maszynami rolniczy-
mi i czeSciami zamiennymi, wy-
konujacego takze ustugi remon-
towe. Pan Henryk w tej branzy
pracuje ponad 30 lat, zaczynat
w POM Czyzew. Od 18 lat pro-
wadzi wtasna firme. Ostatnio
sprzedaje coraz wiecej wozow
asenizacyjnych z Chojny. Zostat
uznany za dealera o szczegblnie
duzych zastugach. W podzieko-
waniu za dobra wspétprace zo-
stat uhonorowany przez prezesa
Leszka Siatke oficerska szabla. Byt
to bardzo mity akcent, nie jedy-
ny na stoisku POMOT-u w trakcie
AGRO SHOW w Bednarach.

Piotr Pekar
Fot: Oliwier Kowalczyk



